
Chargé de développement 
commercial et marketing



La certification professionnelle Chargé de développement commercial et marketing de 
niveau 6 délivrée par EDUCSUP reconnue par l’Etat et les entreprises, et attestant de la 
capacité de l’apprenant à exercer le métier visé. 

Elle est enregistrée au RNCP sous le Code 38025 par décision de France Compétences le 
20-09-2023, code NSF 312 : Commerce, vente 

Niveau 5 (bac+2) validé (toute spécialité) — formation initiale ou continue 
VAPP: expérience professionnelle commerciale de 2 ans minimum 

12 mois (560 heures) Septembre 2026 
Date limite d’accès : Octobre 2026 

Vous serez capable de : 

•	 Mise en œuvre d’un plan marketing omnicanal 
•	  Développer et suivre les ventes multicanales 
•	 Manager une équipe commerciale et marketing 

•	 Chargé(e) de développement commercial et marketing 
•	 Responsable de développement commercial 
•	 Chef des ventes 
•	 Business développer 
•	 Chef de secteur 
•	 Chargé(e) d’affaires 
•	 Chargé(e) Marketing et communication 
•	 Responsable Commercial et marketing 
•	 Commercial e-commerce 
•	 Web commercial 

Chargé de développement 
commercial et marketing

La formation  

Prérequis  

Durée de formation  Date de la rentrée scolaire  

Objectifs  

MÉTIERS & DÉBOUCHÉS 



Étape 1 :  
Faites une demande d’admission en créant un compte sur notre plateforme à l’adresse 
suivante:  ICG Admission  
 
Étape 2 :  
Une fois inscrit, renseignez les informations manquantes et chargez vos documents en 
suivant les étapes indiquées.   
 
Étape 3 :  
Nous étudions votre candidature.   
Pour l’alternance : Vous serez contacté par notre chargé administratif pour passer un 
entretien d’admission.   
 
Pour les candidats internationaux et les initiaux : Vous devez passer un test en ligne qui 
vous sera envoyé par notre chargé administratif pour valider votre admission. 
   
Vous pouvez suivre l’état d’avancement de votre candidature à tout moment sur notre 
plateforme. 
  
Étape 4 :  
Une fois la décision de l’équipe d’admission prise, vous recevrez une notification 
directement sur notre plateforme.   
 
En cas de besoin, n’hésitez pas à nous contacter par e-mail à l’adresse 
suivante:  contact@icgeducation.com

Modalités d’inscription

En initial  
•	 Frais de scolarité : 5850 Euros/ an  
•	 Frais de pré-inscription : 550 Euros : payables uniquement par les candidats 

internationaux résidants en dehors du territoire Français non remboursables en cas de 
refus de visa.  
  
En apprentissage 
Sans frais pour l’apprenti, formation financée par les OPCO (Opérateurs de 
compétences).  

Frais de scolarité



Notre CFA est engagé dans la démarche qualitative d’accueil et d’accompagnement 
en formation des personnes en situation de handicap et déploie des moyens pour la 
réussite de tous.

•	 Nous lui permettons de participer aux formations qui lui seront proposées ainsi qu’aux 
rencontres entre professionnels visant des échanges de pratiques.

•	 Nous mobilisons l’ensemble de nos équipes pédagogiques, techniques et/ou 
administratives sur les questions relatives à l’accueil des apprentis en situation de 
handicap.

•	 Notre charte d’accueil des personnes en situation de handicap. » est affichée dans un 
lieu accessible à tous, afin d’assurer la Reconnaissance des Travailleurs en Situation de 
Handicap (RQTH).

Pour plus de détails, vous pouvez également visiter le site de
l’ AGEFIPH  www.agefiph.fr

Nous mettons à votre disposition des référents Handicap:

Mr Slim BAKLOUTI

Tél :+33 1 88 88 06 55  E-mail : s.baklouti@intedgroup.com

Handicap



Programme d’études

•	 Mise en œuvre d’un plan marketing omnicanal 
Étude de marché, des clients et des concurrents
Mise en œuvre d’un plan marketing et de communication omnicanale 
Évaluation et suivi du plan marketing et de communication omnicanale

•	 Développer et suivre les ventes multicanales  
Définition et conception d’un plan d’actions commerciales  
Développement et suivi du portefeuille clients 
Animation d’un réseau commercial et fidélisation du portefeuille 
Pilotage du suivi et optimisation des ventes 

•	 Manager une équipe commerciale et marketing 
Management et animation d’une équipe commerciale 
Gestion des ressources humaines et développement des compétences



www.icgeducation.com

NOS
CONTACTS
NOS
CONTACTS

+33 1 73 43 58 82 

contact@icgeducation.com

Campus Paris : 15 rue du louvre 75001 Paris
Campus Marne : 6 allée Hendrik Lorentz 77420 Champs-sur-Marne

@icgeducation


